Mista kuumimmat liidit?

Liidien hallinnalla nopeammin myyntituloksia

Myyjan marka uni on lammin liidi, asiakas joka ottaa itse yhteytta ja on valmis ostamaan.
Myyntisykli on lyhyt ja tarvittava tyd on pieni. Valitettavasti tallaiset liidit kuitenkin jadvat uneksi,
mikali ei ole jarjestelmallista tapaa kerata ja tydstaa niita. (Tarkoitan tassa lidilld sellaisen
asiakkaan yhteystietoja, joka on oikeasti myyjan kohderyhmaa ja jolla on jonkinasteinen tarve).

Liidien hallinta on se kohta, jossa henkildkohtainen myyntityd ja markkinointi kohtaavat. Osaksi
myyja voi omalla toiminnallaan vaikuttaa vahvasti hyvien liidien syntymiseen ja osaksi liideja
tuotetaan markkinointitoimenpiteilla, johon myyjalla on usein vain vahan vaikutusvaltaa.

Parhaat liidit syntyvat esimerkiksi samalla tavalla kuin kauppa: kysymalla. Milloin olet viimeksi
kysynyt asiakkailtasi, kenelle he voisivat suositella sinua tai kenelld olisi tarvetta sinun
tarjoamallesi tuotteelle? Voit kysya sitd jopa sellaisen kaynnin paatteeksi, jossa asiakas ei ole
ostanut!

Hyvin harvoin suamalainen vastaa kieltavasti, jos pyydat apua: "Nyt kun tunnet meidan
tuotteermme, voisitko auttaa minua? Ketkd sinun tutuistasi tai kollegoistasi voisivat hydtya meidan
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tuotteistamme?” Suositukset tai vinkit potentiaalisista asiakkaista ovat kullanarvaoisia ja
saastavat myyjalta rutkasti aikaa.

info@creo.fi

Hyvat liidit syntyvat systemaattizella markkinoinnin ja myynnin yhieistydlla. Myyjalla kannattaa olla
markkinointinenkildiden kanssa hyvatvalitja yhteispeli. Silloin saat haluamasi viestit juuri oikeille
henkildille, ja tiedat mitd markkinointikampanjoita voit hy&dyntad myyntitybssasi.

Mikali markkinointinenkilot eivat seuraa yrityksen www-sivuilla kavijoita, voisitko sind tehda sen?
Kayttamalld meidan kumppaneidemme yksinkertaisia tydkaluja voit seurata yrityskohtaisesti
kuka kdy nuuskimassa teidan kotisivujanne ja saat jopa ajantasaiset yhteystiedot suoraan
naytollesi (ks. Snoobi ja Asiakastieto).

Myynnin Personal Trainer -valmennuksessa saat lisda konkreettisia tydkaluja omien liidien
kerddmiseksi ja harjoittelet niiden hyddyntamista. Tartu toimeen ja ota haltuun kaikki polttavan
kuumat liidit, ilmoittaudu Myynnin Personal Trainer -valmennukseen!

Uusli valmentajamme valjastaa markkinoinnin myynnin
tueksi

Myynnin ja markkinoinnin yhiteispeli tuottaa parhaimmillaan rutkasti liideja ja vahvaa tulosta. Creo
valmentaa nyt markkinoijat tukemaan myyntia. Jos koet ettd oma markkinointinne kaipaa
strategista tai kavtdnnon sparrausta: myyntipuheessa, kohderyhmien maarittelyssa tai liidien
hallinnassa on kehitettdvaa, tai markkinointi ei ole toiminut, ota yhteytta!
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